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Agnieszka: Czasami czekasz na tę drugą połowę! I wcale nie chodzi nam o spotkanie miłości swojego życia. A co, jeśli los sprawia, że dwie osoby z podobnym pomysłem spotykają się w zupełnie nieoczekiwanej sytuacji? Zaczynają rozmawiać i okazuje się, że mają podobną wizję i cel, ale różnią się kompetencjami. Obie kochają branżę beauty i realizują się w niej od lat. W ciągu 48 godzin powstaje cała koncepcja biznesowa, łącznie z logo. Potem uzupełniają się o kolejne pomysły. A jest ich, mamy wrażenie, nieskończenie wiele!
Marta: Od lat pomagamy osobom z branży beauty rozwijać siebie, swoje kompetencje i własne marki, pod którymi pracują. Spełniamy swoje marzenia, pomagając innym z sukcesem rozwinąć swój biznes. Beauty Serwis to nie tylko Agencja social media. To nie tylko działania PR, serwis, reklama i strategie, szkolenia. To nasze nowe odkrywanie biznesu, poznawanie osób, networking. Biznes i relacje łączą się w jedno!
Agnieszka: Po co powstała ta książka? Wstałam rano i pomyślałam, że wspaniale by było spełnić jedno ze swoich marzeń, celów. Niespełniona pisarka? Niekoniecznie. Kreatywna dusza? Analityczno-kreatywna, jeśli już. Po kilku latach samodzielnego biznesu myślałam, że wiem tak wiele! Przecież latami pracowałam w korporacji, poznawałam mechanizmy, świat reklamy. Tyle rozumów zjadłam! Czas samodzielnego budowania agencji social media, a potem już domu mediowego z Martą, pokazał mi, że codziennie się uczę. Szkoda, że nigdy nie miałam mentora, który powiedziałby mi, jak rozsądnie budować swój biznes. Komu nie ufać, w co nie inwestować, jak budować solidny fundament. O reklamie wiedziałam wiele, byłam multikreatywna, ale o biznesie uczyłam się jak małe dziecko!
Książka powstała dzięki dwóm przedsiębiorczym i pomysłowym kobietom. Kobietom, które myślą podobnie i niezależnie od siebie wpadły na ten sam pomysł.
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Agnieszka Jakubczyk
Jest założycielką Social Animal Marketing, współzałożycielką Beauty Serwis. Od 18 lat zajmuje się reklamą. Współpracowała z kilkudziesięcioma markami z branży beauty – stało się to jej pasją! Robi to, co kocha, czyli buduje strategie marketingowe i pomaga w każdym aspekcie rozwijać Wasze marki. Obecnie rozwija Beauty Serwis – dom mediowy obsługujący reklamę, social media, strategie reklamowe. Szkoli z reklamy i rozwija biznesy oraz marki osobiste, nie tylko beauty. Projektowała reklamy radiowe, outdoorowe, digitalowe, aby teraz w sieci czuć się jak ryba w wodzie! Współpracowała z największymi domami mediowymi na świecie i projektowała reklamy dla największych korporacyjnych graczy. Nauczyło ją to, że nie wielkość firm ma znaczenie, lecz podejście do drugiego człowieka i gra fair. Jest absolwentką UW na kierunku Marketing Międzynarodowy. Korporacyjne umiejętności przeniosła w świat biznesu – Babski Świat Biznesu – w jego sidła wpadła zupełnie niespodziewanie. Świetnie się tu odnajduje, bo sama twierdzi, że relacja i biznes są nieodłączne. Tak samo zaufanie do drugiej strony, do partnera biznesowego. Te niezwykłe kobiety zrobiły na niej wrażenie, dlatego zdecydowanie postanowiła wspierać je relacyjnie i reklamowo w Babskim Świecie Biznesu.
Doświadczyła klimatu korporacji. Po zwolnieniu z pracy bała się pójść „na swoje”. Rozwijanie relacji biznesowych, poznawanie nowych osób i współpraca, często na zasadzie zaufania i sprawdzonych poleceń, jest dla niej bardzo ważna. I jakże przyjemna!
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Marta Jarosz
Jest współzałożycielką Beauty Serwis. To szkoleniowiec, kosmetolog. Od 2006 roku związana z obszarem zarządzania zasobami ludzkimi, a ostatnie lata – z branżą beauty. Posiada wieloletnie doświadczenie na stanowisku Dyrektora HR powalające z sukcesami budować efektywne zespoły. W swoim portfolio ma liczne projekty z zakresu rozwoju umiejętności przywódczych, rozwoju kompetencji pracowniczych, budowania zaangażowania oraz tworzenia i wdrażania strategii biznesowych. Swoje kompetencje opiera na wieloletnim doświadczeniu oraz nieustannie poszerzanej wiedzy.
Ukończyła Akademię WSB na kierunku Trener Biznesu oraz Akademię Lidera prowadzoną przez ICAN Institute & Harvard Business Review, swoje umiejętności budowania strategii 2w1: To-Be oraz As-Is poznała w cyklu szkoleń prowadzonych przez House of Skills.
Na co dzień pracuje również przy fotelu kosmetologicznym, tworząc przestrzeń holistycznej kosmetologii, dzięki czemu swoją branżę zna od podszewki. Jest absolwentką kosmetologii na Uczelni Medycznej im. Marii Skłodowskiej Curie oraz studiów podyplomowych w Wyższej Szkole Inżynierii i Zdrowia w Warszawie.
Agnieszka: Książka narodziła myśl – uczmy się na błędach innych i korzystajmy z rad… mądrzejszych od nas.
Biznes to wyzwanie. Cel, nie marzenie. To plan. Sukces może, a wręcz musi być planem.
Zaprosiliśmy do współpracy wiele niezwykłych kobiet. Niektóre z nich odmówiły, inne podchodziły z zaciekawieniem. Jak opowiedzieć o sukcesie? Czy mówić o porażkach? Co doradzić innym?
To poradnik, przewodnik, historie wyjęte z życia bohaterek. Choć Beauty Serwis specjalizuje się w branży beauty, znamy realia biznesowe także w innych sektorach. Dlatego nasze bohaterki to nie tylko beauty brands. Podpowiedzą. Opowiedzą. Zainspirują.
Niezwykłe osobowości, które prą do przodu mimo wielu przeciwności – zdrowotnych, życiowych.
Poznaj bliżej świat biznesu kobiecym okiem. Poznaj definicję sukcesu 50 Kobiet Biznesu 2023 by Beauty Serwis.
Marta: Drodzy czytelnicy, są książki, które czasem warto przeczytać dla jednego zdania. Zdania, które pociąga za sobą lawinę przemyśleń, staje się ważną inspiracją w życiu. Jestem przekonana, że w tej publikacji znajdziecie ich znacznie więcej.
Wyjątkowe historie 50 wspaniałych kobiet, które dzielą się swoim doświadczeniem, sukcesami, ale również pokazują, jak kręta i wyboista jest droga na szczyt.
Myślę, że każdy z nas ma swoją definicję sukcesu, z perspektywy minionych lat wiem, że jego definicja wraz z naszym doświadczeniem może zmienić swoje oblicze.
Czym dla Ciebie jest sukces?
Agnieszka: Sukces to możliwość wyboru. Wyboru, czym się zajmujesz. Stabilizacja – emocjonalna i finansowa. Możliwość spełniania swoich marzeń, zachcianek. A głębiej? Sukces to dobry biznes i ciągła praca nad nim. W końcu na pewnym etapie powinna przyjść satysfakcja, że inni doceniają to, co sobą prezentujesz, i JAKOŚĆ działań Twojej marki. Tak widzę Beauty Serwis w kolejnych latach.
Swoją pierwszą markę budowałam, gdy urodziłam dziecko, wybuchła pandemia, zamknięto nas w domu, a partner stracił pracę. W niebywale ciężkich dla psychiki realiach (miałam stany depresyjne) wiedziałam, że muszę spełniać swoje ambicje i realizować siebie. „Kreatywność wymaga odwagi” – to hasło zawsze było ze mną i było we mnie.
Marta: Dla mnie sukces jest czynieniem życia takim, jakim chcemy, aby było, wybieranie swoich własnych dróg, świadomym wyborem, jak chcemy żyć. I choć wymaga to często wychodzenia ze strefy komfortu, daje niesamowitą możliwość rozwoju, doświadczania i najważniejsze – poczucie spełnienia.
Dziś jestem wdzięczna za każdy etap w moim życiu. Te najtrudniejsze sytuacje właściwie nauczyły mnie najwięcej i najbardziej pozwoliły poznać siebie.
Dziś już wiem, że błąd to nie porażka, która nie daje spać po nocy, tylko temat do rozwiązania i „lecimy dalej”. Dziś wiem, że można mieć wątpliwości, obawy, ale nie wolno podejmować decyzji w przypływie strachu.
I wiem, że sukces to również równowaga między wszystkimi płaszczyznami i nad tym muszę zdecydowanie jeszcze popracować.
Jakie cechy pomagają w biznesie?
Agnieszka: Upór, determinacja. Dobra strategia i konsekwencja w jej realizacji. Dostrzeganie niebezpieczeństw. Ambicja. Mam zasadę, by ludzi traktować tak, jak sama chciałabym być traktowana. Dla mnie biznes to kreowanie nowych rozwiązań, ciągła nauka i praca nad sobą. Kolejna sprawa – bez odwagi i siły psychicznej być może poddasz się za szybko. Może inni będą dokładać swoje cegiełki, by się nie udało. Ważne, by mieć oparcie w swoim wnętrzu i wiedzieć, że potrzebny jest czas.
Marta: Przede wszystkim trzeba słuchać siebie i być w zgodzie ze sobą. Warto realizować swój pomysł na życie i na biznes oraz uparcie i konsekwentnie podążać za swoimi zawodowymi marzeniami.
Doskonale pamiętam ten czas, kiedy przed trzydziestką zostałam dyrektorem HR – tytaniczną pracę każdego dnia, dumę z tego, co osiągnęłam i definiowałam jako sukces. Jak również to, że ludzie wkoło mówili, że osiągałam wszystko tak szybko. A ja czułam, że w tym wszystkim coraz mniej jest mnie samej.
I tak wbrew logice tego świata i zrozumieniu wielu osób, które uważały, że to szaleństwo, odeszłam z prestiżowego świata „korpo”, aby studiować kosmetologię. Otworzyłam później wymarzony gabinet kosmetologiczny, swoje miejsce. Dzięki tej szalonej decyzji teraz robię to, co kocham.
A potem na mojej drodze pojawiła się Agnieszka. Spędziłyśmy wiele godzin na rozmowach o świecie beauty, o tym, jak nas pochłonął i jak wiele my możemy mu zaoferować, mając właśnie tę inną perspektywę. Tak powstał Beauty Serwis.
Tak realizujemy nasze marzenia. Zapraszamy do rozmowy!
www.beautyserwis.eu


Bąk Laura
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Jak rozpoczęła się Twoja przygoda z biznesem?
Moja przygoda z biznesem rozpoczęła się od silnego pragnienia i powołania do tego, by tworzyć coś wyjątkowego i innowacyjnego. Od zawsze byłam zafascynowana różnorodnością i odmiennością, więc uznałam, że najlepsza ścieżka kariery dla mnie to własny biznes.
Moje doświadczenie zaczęło się w zakładzie fotograficznym, gdzie pogłębiałam wiedzę oraz kształtowałam swoje wizje odnośnie do przyszłej firmy. Zaczęłam działać w kierunku założenia własnego biznesu. Uczestniczyłam w różnych konferencjach i szkoleniach z zakresu mentoringu.
Mimo że moja rodzina była przerażona, a niektórzy ludzie śmiali się z moich planów, to znalazły się również osoby, które mnie wspierały i dodawały mi otuchy. Dzięki nim czułam, że nie jestem sama ze swoim marzeniem. Jestem osobą, która słucha intuicji – to ona wskazała mi drogę! 
Dlatego też 2 grudnia 2019 roku, otworzyłam wymarzone Studio Fotografii Artystycznej w centrum Lublina. Wiedziałam, że początki mogą być trudne, ponieważ dopiero stawiałam pierwsze kroki. Pracowałam w pojedynkę, była to trudna droga, ale widziałam światełko w tunelu i do niego zmierzałam.
Chodziłam po okolicznych instytucjach, przedstawiając siebie oraz to, co robię. Rozdawałam ulotki i ekotorby. Pamiętam pierwszą klientkę, która do mnie przyszła – to było niesamowite uczucie, że moja praca zaczyna nabierać znaczenia. Na początku mojej drogi miałam tylko jednego klienta dziennie, ale w końcu udało mi się zdobyć zaufanie odbiorców.
Dziś jestem dumna z tego, co osiągnęłam i wiem, że moja przygoda z biznesem dopiero się rozpoczęła.
W jakiej branży działam i dlaczego?
Od kilku lat pracuję w branży fotograficznej. Wykonuję sesje zdjęciowe w Studio Fotografii Artystycznej Laura Bąk w Lublinie. Moje usługi skierowane są do klientów indywidualnych oraz firm, a tematyka sesji jest różnorodna i dostosowana do potrzeb klienta.
Praca w branży fotograficznej jest dla mnie idealnym sposobem na realizację moich zainteresowań.
Fascynacja ulotnością czasu. Fotografia stała się moją pasją, kiedy w wieku 14 lat otrzymałam pierwszą lustrzankę. Zaczęłam przekładać moje wyobrażenia na formę cyfrową, z każdą sesją rozwijałam swoje umiejętności. Fascynuje mnie ulotność czasu oraz chęć utrwalenia niezapomnianych chwil na dłużej.
Zamiłowanie do wydobywania potencjału drzemiącego w człowieku. Praca z różnymi osobami daje mi możliwość uchwycenia ich piękna oraz wyjątkowości. Im samym pomaga odkrywać nowe aspekty własnej osobowości. Staram się stworzyć atmosferę w pełni komfortową, aby moi klienci czuli się swobodnie i mogli wyrazić siebie w sposób autentyczny. Często pomagam im odkrywać nowe talenty na skutek czego zaczynają patrzeć na siebie w zupełnie nowy sposób.
Historia z Twojego biznesowego życia?
Dzień, który zmienił patrzenie mojej klientki na samą siebie.
Pewnego dnia do mojego studia na sesję zdjęciową przyszła kobieta, jednak w jej oczach widziałam niepewność i strach przed nowymi doświadczeniami. Podczas wstępnej rozmowy zauważyłam, że była pełna negatywnych przekonań na swój temat. Wiedziałam, że muszę jej pomóc pozbyć się tych przekonań.
Postanowiłyśmy razem stoczyć bój z jej negatywnymi myślami, które ukrywały jej prawdziwy obraz. Było to dla niej bardzo trudne. Pojawiły się łzy szczęścia, a jej oczy przepełnione były wdzięcznością. To było coś niesamowitego – jakbym zdjęła z niej ciężar.
Pragnę przypominać każdej osobie, że zasługuje na wszystko, co najlepsze. Chciałabym, żeby moi klienci po sesji zdjęciowej wracali wspomnieniami do tego dnia.
Moim celem jest, aby czas sesji zdjęciowej umacniał oraz podnosił na duchu, ponieważ czasami wystarczy iskierka, by zmienić swoje życie na lepsze.
Czy posiadanie swojego biznesu jest mocno obciążające psychikę?
Wszystko zależy od indywidualnych predyspozycji psychofizycznych człowieka.
Posiadanie swojego biznesu może być obciążające dla psychiki, zwłaszcza na początku. Doświadczałam silnego stresu, który nie pozwalał mi spać, ponieważ ciągle rozmyślałam o przyszłości mojej firmy, w dodatku byłam z tym sama. Natłok myśli i obaw utrudniał mi funkcjonowanie. Czasami zapominałam o podstawowych potrzebach, takich jak jedzenie, a to było niezdrowe i niebezpieczne. Zdarzały się dni, kiedy czułam się jak robot pracujący po 12 godzin i musiałam cały czas się uśmiechać, mimo że było to trudne. Ciągle działałam na silnym uczuciu adrenaliny, ponieważ nie wiedziałam, co przyniesie kolejny miesiąc. Jednak, gdy zaczęłam dostrzegać efekty mojej pracy, powoli odzyskiwałam energię, podobnie jak rośliny po zimie. Proces przywracania równowagi i spokoju był kluczowym etapem mojego powrotu do zdrowia. Gdy osiągnęłam harmonię, poczułam się mocna jak skała, która jest nie do przesunięcia, a żadna nierzetelna osoba, opinia, wyzwisko czy inne negatywne zachowania nie są w stanie mnie ruszyć. Nie zapominajcie o swoim zdrowiu oraz o dobrym samopoczuciu – jest to kluczowe przy wykonywaniu jakiejkolwiek czynności!


Bednarska Anna
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Czym według Ciebie jest marka osobista?
Od kilku lat tworzę silną markę osobistą, która jest coraz bardziej znana nie tylko w Polsce, ale i za granicą. Kreowanie swojej marki to nie lada wyzwanie. Uważam, że jest to dodatkowy etat, który zajmuje całą dobę, i nie każdy jest na to gotowy. Często nie potrafimy odnaleźć samego siebie, odkryć swojej wyjątkowości tak, aby inni ludzie ją poznali i docenili.
Marka osobista to przede wszystkim efekt poznania siebie. Poznania tego, czego oczekujemy od siebie samego. A w dalszej kolejności – co możemy zaoferować drugiemu człowiekowi. Jest to efekt budowania relacji opartych na zaufaniu i profesjonalizmie. To osobista wiarygodność!
Jeśli chodzi o to, nad czym należy pracować i co warto zrobić, aby stworzyć markę osobistą, to przede wszystkim:
• Przemyśleć swoją koncepcję – po co to robię? Dlaczego? Fundamentem silnej marki jest spójna, przemyślana koncepcja nie tyle swojego biznesu, co swojego życia.
• Zastanowić się, jaką marką chcesz być? Z czym chcesz być kojarzona? Do jakiej grupy odbiorców chcesz trafić?
• Znaleźć kierunek zgodny ze swoimi marzeniami – Czy czuję to, co robię? Czy jest to moja pasja? Co czuję, kiedy o tym myślę? Zastanów się, czy aby wszyscy ludzie, którzy Cię otaczają, życzą Ci dobrze? Czy cię wspierają? Staraj się unikać sytuacji, które zaburzają Twój wewnętrzny spokój, przez które Twoje skupienie jest rozproszone.
Wtedy pomaga takie klasyczne porównanie się do kwiatu: Kwiat podczas burzy nie wzrasta, wręcz przeciwnie – ulega zniszczeniu.
Dlatego warto zadbać o swój spokój wewnętrzny, doskonalić siebie dzień po dniu – twój jutrzejszy dzień ma być choć odrobinę lepszy od poprzedniego i bardziej wartościowy niż wczorajszy. To dość uniwersalny przepis na szczęśliwe życie.
A im bardziej jesteśmy szczęśliwi, tym więcej jesteśmy w stanie osiągnąć.
Na jakiej podstawie powstaje marka premium w branży beauty?
Ja bardzo lubię porównania, zwłaszcza do rzeczy, które my, kobiety, kochamy. Silna marka premium to unikat – jak brylant.
Brylanty są szlachetne, unikatowe, a przede wszystkim – mają wielką wartość. Dlatego jeśli chcesz stworzyć markę premium, musisz być przysłowiowym brylantem.
Aby go odpowiednio oszlifować, musisz codziennie mu się przyglądać. Dzięki temu dostrzeżesz, czy jego powierzchnia jest gładka, a to pozwoli mu świecić mocniej i jaśniej. Beauty to branża, w której coraz trudniej jest przebić się przysłowiowym „blaskiem”. Zwłaszcza, że jest to świat wielu ludzi z podobnymi kompetencjami.
Zawsze będę powtarzać, że aby być marką premium, należy iść w swoim kierunku. KOPIA NIGDY NIE BĘDZIE WARTA TYLE CO ORYGINAŁ. A nasza marka osobista to oryginał najwyższej próby. Bardzo ważna w tej branży jest autentyczność, która jest jej podstawą.
W Branży beauty liczy się indywidualizm zarówno wobec samego siebie, jak i wobec klientów czy kursantów. Zajęło mi trochę czasu, aby zorientować się, że nie muszę być podobna do innych, aby odnieść sukces. I dopiero w momencie, kiedy zaczęłam tworzyć własne projekty w oparciu o swoje wyobrażenia, zyskałam na własnej wartości oraz zyskała moja marka. Czułam się pewnie w tym, co robię, nikt nie mógł tego podważyć. To bardzo mocny fundament. Doceniają go kobiety, które goszczę w moim salonie.
Co jest najtrudniejsze w byciu kobietą biznesu?
Bycie kobietą biznesu to niełatwa droga, pełna wyzwań i przeszkód do pokonania. Każdego dnia stawiamy czoła stereotypom i uprzedzeniom, które utrzymują się w społeczeństwie. Musimy walczyć o równouprawnienie i sprawiedliwość, zarówno w sferze zarobków, jak i szans rozwoju zawodowego. Naszym zadaniem jest przełamywanie barier i udowadnianie naszych kompetencji w środowisku biznesowym, które wciąż dominowane jest przez mężczyzn.
Często spotykamy się z wątpliwościami, czy nasze zdanie jest równie ważne, co męski głos. Musimy zdobywać zaufanie i szacunek, często pokonując większe przeszkody niż mężczyźni. Również utrzymanie równowagi między pracą a życiem osobistym staje się wyzwaniem. Często musimy stawić czoła presji społecznej, która oczekuje od nas doskonałości w obu sferach.
Jednak mimo tych trudności kobiety biznesu odnoszą sukcesy i inspirują kolejne pokolenia. Wszystkie te przeciwności zamiast nas zniechęcać, napędzają nas do działania. Nasza determinacja i siła są niezastąpione. Wychodzimy poza wyznaczone granice i otwieramy drzwi dla kolejnych kobiet, które pragną osiągnąć sukces w świecie biznesu.
Dlatego jesteśmy kobietami biznesu – bo potrafimy pokonać trudności, wpływać na zmiany i przyczyniać się do rozwoju gospodarczego. Niech nasza obecność w biznesie będzie inspiracją dla wszystkich kobiet, które marzą o realizacji swoich celów i przełamywaniu barier. Razem możemy osiągnąć wszystko, co sobie założymy, i przyczynić się do stworzenia bardziej równego i sprawiedliwego świata biznesu dla przyszłych pokoleń.
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